








Overview

« Resumen de 2 minutos:
El problema
La oportunidad
Vision Global del Proyecto
Beneficios

Mision de la empresa




El Problema/Necesidad

« Descripcion del problema/necesidad
« Tamano del Mercado/tendencias

« Tamano de la oportunidad




La Solucion

Propuesta de Valor
Descripcion de la Solucion
Productos

Beneficios para el usuario

Atributos distintivos

Detalles de la solucion



Tecnologia

« Descripcion tecnologica
e Proveedor
« Descripcion de la operacion

e Alianzas




Competencia

« Identificacion competencia

« Analisis competitivo (Fortalezas,
Debilidades)




Marketing

- Estrategia de Marketing
« Ventas/Distribucion

- Alianzas estratégicas




Modelo de Ingresos

« COmo genera ingresos la compaiia?
e Cuanto puede generar?

- Proyecciones a tres anos




El Equipo

e Curriculums Claves

- Experiencia Relevante




Estado de Desarrollo

« Estado actual (operacion, tecnologia,

estadisticas basicas)
 Linea de tiempo de desarrollo futuro

« Factores claves de éxito (milestones)




La transaccion

« Cuanto capital se busca levantar
- % a entregar a inversionistas

« Uso de los fondos




Conclusion

« Recapitulacion (repetir los tres mensajes

claves de la presentacion)

- Pasos siguientes




